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Экономика
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ПОДДЕРЖКА ПРЕДПРИЯТИЙ - ОСНОВА ФОРМИРОВАНИЯ РЕГИОНАЛЬНОЙ ПРОМЫШЛЕННОЙ ПОЛИТИКИ
Введение

В настоящее время вопросы разработки и проведения в жизнь региональной промышленной политики не нашли должного юридического оформления, что препятствует правовому решению вопросов помощи проблемным предприятиям в рамках общей концепции регионального развития и региональной промышленной политики, отсутствия стратегии развития регионов. Это отчасти может служить причиной недостаточности мер, применяемых для развития промышленности в регионе. Учитывая нестандартность ситуации в экономике Российской Федерации, меры помощи проблемным предприятиям должны быть шире тех, что предусмотрены в случае банкротства предприятий в условиях нормально функционирующей экономики. Реализация таких мер возможна в рамках проведения активной региональной промышленной политики

Предлагается концепция разработки промышленной политики в регионе, которая позволяет учесть особенности промышленной структуры производства, современные рыночные механизмы и вырабатывать стратегию региона в области проведения промышленной политики, направленную на поддержку промышленных предприятий региона и создание наиболее благоприятных условий их функционирования в целях социально-экономического развития территории.
1. Направления и цели региональной промышленной политики

Региональной промышленной политикой является целенаправленная деятельность региональных органов государственной власти, имеющая законодательное и институциональное оформление и направленная на развитие территориальной организации промышленного производства и экономики региона в целом.
Государственная региональная промышленная политика должна быть направлена на достижение стратегических целей региона, опираясь на формы и методы государственной поддержки и стимулирование Региональная промышленная политики территориальных образований призвана решать проблемы всего региона, обеспечивая приоритет краевых интересов. Реализация промышленной политики должна опираться на работу региональных институтов в рамках полномочий соответствующих региональных и местных органов власти, определенных в законодательном и конституциональном порядке.

Среди основных составляющих региональной промышленной политики следует рассматривать:
1) индикативное планирование тенденций развития регионального промышленного комплекса.
2) региональный маркетинг, направленный на обеспечение промышленных предприятий информацией стратегического характера и разработку комплекса мер по содействию продвижению товаров регионального производства на внутреннем и внешнем рынке;
3) предоставление общественных благ, создаваемых за счет средств регионального бюджета;
4) разработку и реализацию региональных целевых программ, способствующих достижению стратегических целей региона;
5) разработку и реализацию системы мер, стимулирующих инвестиции и формирование благоприятного инвестиционного климата в регионе;
6) разработку и реализацию комплекса мер поддержки промышленных предприятий региона
Без решения экономических проблем в регионе невозможно решение проблем социальных, невозможен рост доходов и благосостояния населения. Региональная промышленная политика должна быть направлена на решение социальных проблем территории через развитие экономики региона Формируемый промышленный потенциал региона должен в итоге обеспечивать долгосрочное устойчивое развитие экономики и повышение качества жизни населения региона
Могут быть выделены следующие основные цели региональной промышленной политики.
1 Роет региональной экономики
2 Повышение конкурентоспособности промышленности региона.

3 Диверсификация промышленного производства

4 Развитие производства экспортной продукции

5 Стимулирование производства импортозамещающей продукции.

6 Развитие наукоемких производств.

7 Развитие энергосберегающих технологий.

2.  Принципы  формирования  и реализации региональной промышленной политики

Программа реализации промышленной политики в регионах должна опираться на следующие принципы.
1. Региональная промышленная политика разрабатывается в рамках экономической политики и подчиняется решению общеэкономических задач развития экономики региона
2. Должна быть обеспечена согласованность мер региональной промышленной политики Необходимо использование программного подхода для разработки и реализации промышленной политики.

3. Региональная промышленная политика должна осуществляться параллельно на разных уровнях промышленного сектора экономики, на уровне крупных, средних, малых и мелких предприятий

4. Промышленная политика должна способствовать становлению процесса саморазвития предприятий.

5. Необходима концентрация финансовых и иных ресурсов на приоритетных направлениях промышленной политики.

6. Получателями поддержки в рамках реализации региональной промышленной политики должны стать конкретные проекты, а не текущая деятельность предприятий, отдельных территориальных органов власти или населения.

7. При отборе проектов необходим конкурсный подход.

8. При выборе направлений и мер региональной промышленной политики необходимо учитывать интегральный экономический и социальный эффект от их реализации, и в то же время достижение целей будет обеспечено только при условии поддержки конкурентоспособных экономических проектов

9. Следует придерживаться принципа смешанного финансирования проектов путем привлечения ресурсов региональных и местных бюджетов в сочетании с ресурсами предприятий и частными инвестициями Объемы участия государства в проектах должны быть достаточными для привлечения негосударственных инвесторов.

10. Поддержка предприятий должна обеспечивать привлечение инвестиций в объемах, достаточных для модернизации и реструктуризации жизнеспособных предприятий, роста конкурентоспособности существующего экономического потенциала.

11. 11 Избирательный принцип поддержки отдельных проектов должен быть дополнен формированием общеэкономических условий, благоприятствующих развитию промышленности в регионе.

12. Должна быть обеспечена прозрачность целей, методов промышленной политики и распределения ресурсов.

13. Необходимо гибкое сочетание долгосрочных стратегий промышленного развития и учет текущих условий и факторов развития экономики.

14. Проекты, которым будет оказана поддержка, должны способствовать формированию и расширению внутреннего рынка, региональной налоговой базы, сохранению и приросту числа рабочих мест.

3. Принципы классификации промышленных предприятий как объектов региональной промышленной политики

Избирательный принцип государственной поддержки предприятий обусловлен ограниченностью финансовых и материальных ресурсов, сосредоточенной в руках региональных властей, что определяет необходимость концентрации средств на приоритетных направлениях промышленной политики.
С одной стороны, не имеет смысла содержать на средства бюджета бесперспективные, нежизнеспособные предприятия, оказавшиеся несостоятельными и находящимися на различных этапах реализации процедур банкротства. Такие предприятия подлежат реорганизации или ликвидации в рамках соответствующих арбитражных процедур. С другой стороны, не требуют прямой финансовой поддержки организации, которые смогли вписаться в рыночную конъюнктуру, занять свою нишу и успешно работают. Такие предприятия в состоянии привлекать дополнительные источники для своего развития, используя банковские кредиты и инструменты финансового рынка. Для этих предприятий будет достаточно того, чтобы в регионе был обеспечен благоприятный инвестиционный климат и экономические условия.
Выборочный подход по оказанию поддержки предприятиям означает, что прямую финансовую поддержку должны получить те предприятия, которые, оказавшись в сложном положении, могут преодолеть кризисное состояние и выйти на траекторию эффективной работы при условии получения государственной поддержки. Именно такие предприятия должны стать получателями прямой финансовой поддержки.
Отбор предприятий в данном случае необходим. Он позволяет разделить предприятия, нуждающиеся в государственной поддержке, на определенные группы. Для каждой группы предприятий должен применяться свой способ государственной поддержки, обеспечивающий выход на стабильную траекторию работы.
4. Государственная поддержка  проектов — подход к решению проблем предприятий

Предприятия должны подавать заявки, чтобы быть включенными в список потенциальных получателей государственной поддержки. Однако необходимым условием ее получения должно стать наличие у потенциальных получателей проекта или бизнес-плана, который позволяет ему, при наличии поддержки со стороны государства, выйти из кризисного состояния, на траекторию устойчивой работы и саморазвития. Проекты могут не только носить сугубо инвестиционный характер, но и включать более широкий набор антикризисных мероприятий. Проекты подлежат предварительной оценке экспертами на выполнимость, реалистичность достижения заявленных целей, обоснование необходимости государственной поддержки и ее роли для привлечения частных инвестиций для развития предприятия. Из-за ограниченности ресурсов окончательный отбор проектов должен проводиться на штыревой основе.
Положительное заключение по проекту должно стать исходным пунктом реализации государственной поддержки предприятия.
Объем государственной поддержки должен составлять не менее 20% от необходимых средств, чтобы не снизить интерес со стороны частных инвесторов.
Экспертизу проектов реализует региональный административный орган. Для выработки единых стандартов оформления заявок нужна методическая разработка рекомендаций и типовых форм заявок. Базой для их разработки могут стать формы инвестиционных проектов.
Теоретической основой для разработки проектных заявок на государственную поддержку могут стать методики, разработанные для планов финансового оздоровления, бизнес-планов, инвестиционных проектов. Однако проектные заявки на государственную поддержку проблемных или кризисных предприятий должны учитывать следующие специфические особенности.
1. Выход проблемных предприятий на траекторию саморазвития, как правило, требует длительного времени (не менее одного года) привлечения достаточно крупных средств и использования, в зависимости от конкретной ситуации, специальных механизмов и процедур.
2. У проблемных предприятий не всегда достаточно средств на реализацию проекта, нередко они вообще отсутствуют.
3. Вполне вероятно, что на предприятии нет необходимых специалистов-аналитиков для определения стратегии вывода предприятия из кризиса и самостоятельной подготовки проекта заявки1. Поэтому следует сформировать механизм, обеспечивающий научную, аналитическую и консультационную поддержку со стороны региональных органов власти.

4. На первом этапе необходимо отдать приоритеты стратегическим, «флагманским» проектам, обеспечивающим научно-технический прорыв в технологиях, в особенности в производствах, обеспечивающих высокую добавленную стоимость и дающих возможность завоевания потенциально крупных рынков, в том числе проектов, которые обеспечивают производство товаров, конкурентных на внешнем рынке, и импортозамещающей продукции. Высокие приоритеты должны быть отданы проектам, развивающим инфраструктуру для промышленного производства и коммуникации. Реализация таких проектов позволит обеспечить приток денежных ресурсов в регион и рост размеров внутреннего рынка, что неизбежно должно оказать положительное влияние на экономику, увеличить внутренний спрос на продукцию других предприятий региона. Поэтому необходимо, чтобы отбор проектов учитывал не только их коммерческую эффективность, но и экономическую оценку системных региональных эффектов: экономических и социальных.
5. Крупные проекты, требующие больших объемов финансирования, должны в обязательном порядке пройти оценку эффективности с точки зрения влияния на экономику края в целом.
По своей концептуальной структуре проектная заявка может представлять собой не только инвестиционный проект как таковой. Может быть подготовлен документ организационно-экономического или стратегического характера, в котором на базе анализа текущего и ретроспективного состояния предприятия, анализа его внешней среды определяются стратегия развития, виды и размер государственной поддержки. Второй тип проектов, таким образом, имеет комплексный характер. Он должен включать следующие разделы.
1. Анализ текущего и ретроспективного состояния предприятия и анализ причин кризиса.
2. Анализ внешней среды.
3. Определение стратегии выхода из кризиса и точек роста, обеспечивающих саморазвитие.
4. Описание механизмов достижения целей.
5. Обоснование потребности в финансировании, возможные источники внутренних и внешних капитальных вложений, в том числе частные инвестиции, смешанное финансирование.

6. Обоснование необходимости государственной помощи, не только финансовой, но и иного вида поддержки.

7. Сроки реализации, механизмы управления и формы контроля.

В условиях нестабильности экономики проекты должны предусматривать возможности приспособления или корректировки стратегии.
Проекты второго рода сходны с планами финансового оздоровления или бизнес-планами предприятий. Однако коренной отличительной чертой проектов является наличие механизма реализации, согласованного с органами государственной власти. Поддержка проекта со стороны региональной администрации позволяет предприятию получить не только и не столько государственное финансирование инвестиций, некоторые льготы или иные формы прямой поддержки. Второй тип проектов ориентирован на широкое использование инструментов региональной промышленной политики. В частности, в проекте может быть предусмотрена поддержка не в форме прямого участия государства в процессе его реализации, а в виде развития инфраструктуры, коммуникаций, подготовки кадров, помощь в согласовании экономических интересов с другими участниками процессов. Однако второй вариант проектов не исключает на определенных этапах и прямого финансирования со стороны регионального бюджета конкретного инвестиционного проекта.
Для оценки проектов необходимо привлекать независимых экспертов. Процедура отбора проектов должна включать два этапа. Первый является предварительным и предназначается для отсева нежизнеспособных проектов, проектов, не соответствующих целям региональной промышленной политики, некачественно подготовленных или недостоверных проектов. Второй тур кокурса позволит провести финальный отбор проектов. Основными критериями отбора здесь выступают: рост внутреннего рынка, мультипликативный эффект от реализации проекта в сфере производства и занятости населения.
5. Подходы к реализации промышленной политики

К проведению региональной промышленной политики могут быть применены два основных подхода. Первый подход объединяет методы прямого регулирования и поддержки предприятий, второй - косвенное регулирование. Оба направления предполагают расходы как на текущее функционирование предприятий, так и на инвестиции. Однако необходимо отдавать предпочтение инвестиционным расходам. Отбор механизмов региональной поддержки предприятий должен проводиться, с одной стороны, с учетом пожеланий со стороны самих предприятий, а с другой - с учетом стимулирующей роли государственных инструментов регулирования. Стимулирование должно быть нацелено на выведение предприятий из кризиса на стабильную траекторию, обеспечивающую их саморазвитие в дальнейшем. Следует стимулировать структурную перестройку на предприятиях, на диверсификацию производства, на завоевание новых рынков сбыта внутри региона, за его пределами или зарубежных. Ни в коем случае помощь не должна быть направлена на поддержание нежизнеспособных предприятий или производств. Необходимо отдавать приоритеты финансированию жизнеспособных производств, обладающих перспективами роста, поддерживать производство продукции, имеющей стабильные рынки сбыта внутри региона, за его пределами, продукции, пользующейся спросом на зарубежных рынках. Нежизнеспособные производства должны быть закрыты, высвобождая ресурсы под структурную перестройку. Особое внимание необходимо уделить развитию инфраструктуры, современных средств связи.
Комплекс применяемых мер промышленной политики должен обеспечивать рост инвестиционной привлекательности предприятий региона для частных смешанных или иностранных инвесторов, в том числе за счет развития инфраструктуры. Необходимо отдавать приоритеты тем мероприятиям, которые позволяют помочь одновременно группе предприятий, мероприятиям, способствующим созданию внешней экономии.
5.1. Методы прямого регулирования  и поддержки

Прямое регулирование может включать следующий набор инструментов:

- прямое финансирование проектов (прямые государственные инвестиции);
- льготное кредитование;
- субсидии;
- участие в выплатах процентов за кредит;
- предоставление гарантий;
- налоговые льготы;
- налоговые каникулы;
- разрешение ускоренной амортизации;
- льготные тарифы на энергоносители и транспорт, устанавливаемые для отдельных потребителей;
- лизинговая политика и др.
Методы прямой поддержки предприятий имеют, как правило, одноразовый характер.
Объемы прямого финансирования проектов устанавливаются в процентах от общей суммы затрат на реализацию проекта. К преимуществам прямого финансирования можно отнести привлекательность такого рода поддержки для инвесторов, к негативным - необходимость задействовать большие объемы ресурсов для финансирования крупных проектов, так как, чтобы привлечь частных или иностранных инвесторов на крупные проблемные предприятия, размеры софинансирования со стороны государства должны составлять по оценкам не менее 15 -20% стоимости проекта [1. С.21]. Надо настойчиво придерживаться принципа совместного финансирования проектов: за счет как внешних, так и внутренних ресурсов предприятий.
Для предприятий, расположенных в регионах, очень важен доступ к так называемому «дешевому» капиталу, или низкопроцентным кредитам, которых проблемные или новые предприятия, как правило, не имеют. Чтобы обеспечить доступ предприятий к «дешевому» капиталу, разработан целый ряд механизмов, в том числе кредитование за счет бюджетных средств, участие в выплатах процентов за кредит, предоставление гарантий. Предоставление государственных льготных кредитов, в отличие от субсидий, позволяет обеспечить возвратность ресурсов и дальнейшее их использование на аналогичные цели. Однако объемы региональных ресурсов для льготного кредитования, представленные в бюджете развития, ограничены и не могут удовлетворить все потребности. Другой механизм - предоставление гарантий возвратности кредитов - подчас связан со значительными рисками потери бюджетных средств и не стимулирует предприятия к погашению кредитов. Поэтому наиболее предпочтительным инструментом удешевления кредитов для нуждающихся предприятий следует признать выплату фиксированной части процентов за кредит за счет средств регионального бюджета. Как правило, размер скидки может составлять до нескольких процентных пунктов. Чтобы стимулировать снижение ставки процента за кредит, необходимо объявить конкурс среди кредитующих организаций, работающих на региональном рынке. Такой механизм наиболее предпочтителен для кредитования долгосрочных проектов, поскольку стимулирует заемщика ускорить сроки погашения кредита.
Использование льготных тарифов на энергоносители, в особенности на транспорт, могло бы послужить достаточно эффективным инструментом региональной политики. Однако их использование в связи с реформированием РАО ЕС и МПС может стать для регионов затруднительным. Кроме того, использование подобных льгот требует всесторонней оценки потерь эффекта не только для поставщиков энергоресурсов и транспортников, но и для экономики региона в целом. Требуется оценка, кто может стать получателем этих льгот, в каких объемах и какой выигрыш по добавленной стоимости и росту занятости будет получен. Кроме того, некоторые эксперты выражают сомнения в эффективности подобных льгот. В частности, есть мнение, что они превратятся в каналы постоянной финансовой помощи [1. С.22].
Предоставление помощи в виде налоговых льгот или налоговых каникул возможно только в части отмены или уменьшения региональной части налогов. Период предоставления налоговых каникул не должен превышать обоснованного в проекте срока окупаемости.
Все средства, предназначенные для предоставления прямой финансовой помощи, должны быть разделены по категориям получателей: для крупных и средних предприятий, для малого бизнеса. Кроме того, целесообразно выделить зоны на территории края: Дальний Север, Ближний Север, Нижнее Приангарье, центральные и южные районы края. Особого внимания требуют предприятия, имеющие градообразующий характер.
Наконец, возможны проекты, связанные с развитием коммуникаций, инфраструктуры, которые, очевидно, должны финансироваться из регионального бюджета. Финансирование таких проектов должно быть включено в бюджет и, вероятнее всего, будет проходить по другим статьям.

5.2. Инструменты косвенной поддержки предприятий в рамках проведения региональной промышленной политики

Конкурентоспособность региона определяется экономическими и социальными условиями, состоянием экологии, уровнем профессиональной подготовленности кадров и включает две составляющих. Во-первых, привлекательность региона для населения, то есть способность привлекать высококвалифицированных специалистов. Фактор мобильности трудовых ресурсов играет немаловажную роль и в формировании внутреннего рынка в регионе. Второй аспект связан с привлекательностью региона для инвесторов. Таким образом, экономическое процветание территории не может быть достижимо в окружении резкого социального неравенства. Социальная стабильность и экономическая конкуренция - это две взаимодополняющие сущности.
Среди основных факторов инвестиционной привлекательности немаловажную роль играют большой внутренний рынок, высокий уровень жизни населения, наличие природных ресурсов, значительный производственный потенциал. Большое значение имеют: инфраструктурная обустроенность территории, наличие коммуникаций (автомобильных и железных дорог, аэропортов) и современных средств связи.
Регионы, претендующие на высокий уровень развития и благоприятный инвестиционный климат, должны разрабатывать социально-экономическую стратегию развития территории, изыскивать возможности мобилизации как государственных, так и негосударственных ресурсов для ее реализации. Развитие территории, трактуемое
в широком смысле как социальное, экономическое, институциональное, инфраструктурное, дает возможность улучшить инвестиционный климат территории и повысить инвестиционную привлекательность региона. Это, в свою очередь, позволит увеличить приток инвестиций в регион, добиться роста объемов промышленного производства, доходов населения и будет способствовать развитию внутреннего рынка. Таким образом, меры по институциональному, социально-экономическому, инфраструктурному, научно-техническому, информационному развитию можно рассматривать как косвенные механизмы поддержки предприятий. Косвенные механизмы выступают в определенной степени как альтернатива методам прямого финансирования. Среди других мер косвенной поддержки могут быть использованы:
- создание региональной системы инноваций;
- меры протекционизма региональных производителей;
- лицензирование;
- регулирование внутрирегиональных цен и тарифов на транспорт и энергоносители;
- помощь в подготовке и переподготовке кадров;
- информационные и консультационные услуги.
Определенная роль должна принадлежать методам административного регулирования, среди которых, например, предлагаются следующие: создание благоприятного режима функционирования хозяйственных объектов, в частности упрощенный режим регистрации предприятий, упрощенные методы отчетности [1. С.23]. Это позволяет предприятиям накапливать ресурсы для саморазвития. Однако эти меры в большей степени подходят для предприятий малого бизнеса.
6. Источники финансирования региональной промышленной политики

Потенциально для финансирования региональных промышленных проектов могут быть привлечены такие средства:
1) средства федерального бюджета;
2) средства регионального бюджета;
3) собственные средства предприятий;
4) долгосрочные кредиты российских коммерческих банков;
5) частные инвестиции российских инвесторов;
6) прямые частные иностранные инвестиции;
7) кредиты международных организаций и иностранных правительств (они, как правило, предусматривают ряд условий);
8) размещение региональных еврооблигаций на международных финансовых рынках.
Предприятиям в регионах доступны не все источники инвестирования. Различаются причины, определяющие приток капиталов из разных источников, а также направления, цели и отраслевая структура их использования. Финансирование мероприятий промышленной политики только из региональных источников в условиях современной экономической ситуации будет весьма незначительным.
Проведение региональной промышленной политики в крае должно опираться на использование средств уже существующих фондов (средств фонда развития, фонда на восстановление минерально-сырьевой базы и др.).
Поэтому необходима разработка стратегии и механизмов привлечения средств из внебюджетных источников и средств федерального и местных бюджетов, приток частных и зарубежных инвестиций в регион.
Ресурсы на реализацию региональной промышленной политики должны выделяться в процентах от расходной части регионального бюджета на длительный период, не менее пяти лет, целевым образом.
Принятие решений об оказании финансовой помощи должно проходить исключительно на конкурсной основе, что может быть обеспечено за счет прозрачности бюджетных расходов, формализации процедур принятия решений жесткого правового контроля. В связи с этим возникает необходимость разработки системы критериев и процедуры оценки экономической и социальной эффективности конкурсных проектов, формализации процедуры принятия решений. Необходима разработка процедуры согласования направлений работы в области промышленной политики с другими региональными фондами, в особенности по направлениям косвенной поддержки.
Ресурсы на поддержку предприятий в рамках проведения региональной промышленной политики должны выделяться в бюджете строго целевым образом, не смешиваясь со средствами, выделяемыми по другим направлениям региональной политики: инвестиционному, экологическому, социальному. Институциональное обособление ресурсов позволит более четко контролировать поток заявок, с одной стороны, а с другой - предъявляет серьезные требования межотраслевой и межведомственной координации действий региональной администрации по согласованию и контролю за расходованием бюджетных средств. Выделение средств на поддержку предприятий конкретных территориальных образований региона не должно приводить к сокращению их бюджетного финансирования по другим статьям. Более того, необходимо отдавать приоритет проектам, которые финансируются из нескольких источников. Концентрация ресурсов из разных источников позволяет получить дополнительный (синергический) эффект в развитии предприятий.
Встречаются следующие оценки размеров государственной поддержки в финансировании проектов: они не должны превышать 50%. Рекомендуется, однако, и нижняя граница финансирования - не менее 20%, чтобы заинтересовать других инвесторов. Более высокая доля государственных инвестиций, вплоть до 100%, целесообразна только в инфраструктурных проектах [1].
Исполнителями проекта должен быть разработан и согласован с региональной администрацией план-график поступления средств. Средства поступают непосредственно на счет исполнителей проекта.
После утверждения проект, получивший одобрение, должен быть профинансирован полностью в рамках утвержденных сумм. При недостатке бюджетных средств должно быть сокращено количество финансируемых проектов, но не объемы финансирования самих проектов.
7. Контроль реализации региональной промышленной политики

В случае прямой финансовой поддержки предприятий должны быть разработаны прозрачные процедуры контроля расходования средств регионального бюджета со стороны региональных органов власти. Контроль должен носить постоянный характер вплоть до завершения проекта.
8. Институциональное оформление региональной промышленной политики

Институциональная структура для проведения региональной промышленной политики должна быть встроена в существующую структуру региональной администрации с приданием действующим подразделениям соответствующих функций. В частности, в рамках краевой администрации может быть сформирован координирующий орган и назначены соответствующие исполнительные ведомства.
Задачи и функции координирующего органа

1. Определение задач и принципов промышленной политики.
2. Разработка стратегии развития региональной промышленности, ее основных направлений и приоритетов.
3. Разработка предложений по финансированию мероприятий региональной промышленной политики из бюджета края.
4. Согласование спорных междуведомственных вопросов по реализации промышленной политики.
5. Координация с другими направлениями региональной политики.
Задачи и функции исполнительного ведомства
1. Выбор механизмов региональной промышленной политики.
2. Разработка документов по реализации промышленной политики.
3. Проведение в жизнь региональной промышленной политики.
4. Организация конкурсов по отбору проектов.
5. Отбор предприятий, нуяодающихся в помощи.
6. Одобрение и принятие решений о финансировании проектов, осуществление контроля за их исполнением.
7. Установление порядка финансирования проектов.
8. Консультации и техническая поддержка.
9. Контроль исполнения решений в области региональной промышленной политики другими региональными органами или институтами.
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